
Sector: Formación.

Objetivo: Captación de nuevos alumnos.

Metodología: GMS dispone de proveedores de 
bases de datos de fax, que pone a disposición de 
sus clientes. GMS realiza una labor de consultoría 
con un estudio previo para, en función del sector, 
de la segmentación y del objetivo del cliente, 
utilizar una base de datos en base a la experiencia 
de campañas anteriores.

Campaña: El objetivo de la campaña es realizar 
una promoción de cursos dirigidos a empresas, 
utilizando el fax mailing como herramienta para la 
captación de suscriptores.

Informes de la campaña: Actualmente contamos 
con un 80% de éxito en faxes entregados 
correctamente.

Sector: Turismo.

Objetivo: Comunicación de ofertas de última hora.

Metodología: El cliente nos suministra su propia 
base de datos o GMS le facilita su base de datos de 
agencias de viajes.

Campaña: Un Tour operador puede enviar ofertas 
de última hora a numerosas Agencias de Viajes 
en tan sólo minutos, consiguiendo un incremento 
significante de reservas y el consiguiente aumento 
de los ingresos..

Informes de la campaña: Al finalizar la campaña 
el cliente recibe el informe detallado de los faxes 
enviados.

Ejemplo de aplicación captación
Descripción del servicio
GMS Fax le permite gestionar el envío de documentos 
por fax completamente personalizados (enriquecidos con 
gráficos, con múltiples variables insertadas), con informes 
de entrega, ofreciéndole diferentes métodos de acceso 
para la realización de los envíos.
A través de este canal podrá comunicar de forma 
rápida y simultánea con sus clientes y proveedores 
informándoles en cada momento de sus ofertas, 
promociones, noticias, invitaciones…
Para la Captación de clientes o campañas de Marketing 
Directo, GMS pone a su disposición, los principales 
proveedores de bases de datos de fax. Previo 
conocimiento de su negocio, nuestros consultores en 
función de su target y sus necesidades sabrán con qué 
proveedor tienen mayor impacto sus campañas. 
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